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El coleccionista práctico II

Convertirse en filatelista

Cuando las decepciones pueden enseñarnos

.

Escaso ejemplo de PS wmk en papel rayado vertical.

Resultó tener un ligero adelgazamiento cuando se quitó la charnela.

Todos los coleccionistas que conozco han sufrido decepciones en su vida como coleccionistas. Podría estar perdiendo 
la compra en una subasta de un sello especial. Puede ser descubrir que compraste una falsificación. Es posible que 
se dé cuenta de que el sello que dejó pasar es de un tipo mucho mejor que el que vendía el distribuidor. Podría 
continuar  mencionando porqué todos hemos tenido oportunidades perdidas similares.  A veces,  la sensación  de 
“¿Qué he hecho?”  nos pasa por la cabeza cuando nos damos cuenta de que remojar esa charnela  reveló un 
adelgazamiento. Mi mensaje de hoy no se trata de la pérdida por sí misma, sino de aprender sobre lo que nuestras 
decepciones pueden enseñarnos. No soy inmune a cometer errores o a tener esos horribles sentimientos de "Oh, no" 
por  lo  que  pasó.  Entonces,  relataré  algunas  de  las  cosas  que  han  sido  grandes  decepciones  y  que  tanto  me 
enseñaron sobre la filatelia.



Este ejemplo de de 6 centavos USD muestra el inicio del cambio de color de naranja a marrón..

Hace muchos años, cuando yo era Boy Scout, las manadas se reunían en reuniones dedicadas a diferentes temas. 
Una de estas reuniones mensuales trataba sobre coleccionar. Estaba muy emocionado porque podía mostrar mi 
colección de estampillas. Había marcado uno como raro porque el color era marrón, no el bonito naranja que el 
catálogo me decía que debería ser. El padre de otro Scout vino y me dijo que el sello acababa de cambiar de color 
debido a la antiguedad o algo llamado cambio de color. Me quedé atónito. ¿Por qué no sabía esto? Me avergonzaba 
ser tan tonto. Golpes duros para un niño de diez u once años.

Me enseñaron la lección de que si crees que algo es diferente, descubre por qué lo es. Pasaron muchos años y ahora 
estaba empezando a coleccionar de nuevo. eBay estaba en la red y tenía hambre de estampillas para agregar a mi 
nueva colección de México. Un vendedor tenía una foto de un bloque de cuatro de Cuatro Reales. El lote era una 
venta marcada como "tal cual" por $40. Sabía que era demasiado bueno para ser verdad, pero estaba dispuesto a 
correr el riesgo. Cuando el bloque estuvo en mis manos, ya era demasiado tarde para saber que había cometido un 
error. Este evento me enseñó lo que ya sabía: si era demasiado bueno para ser verdad, no lo era. No sabía en ese 
momento que las reimpresiones de los primeros sellos mexicanos serían tan buenas. Perdí mi dinero en este bloque, 
pero me hizo desenterrar la información sobre estas falsificaciones engañosas. Tampoco he vuelto a comprar nada 
"tal cual". Si el vendedor no cree en lo que vende y no está dispuesto a devolver el dinero de alguien, no vale la pena 
comprarlo.



Desde entonces, he cometido algunos errores, pero cada vez me pregunto: “¿Cómo sucedió esto? ¿No fui cauteloso? 
¿Actué demasiado pronto? ¿Investigué el  material? “  En todos los casos, cometer errores es sacar conclusiones 
precipitadas, no consultar el material de referencia o simplemente jugar a la suerte. Realmente puedo decir que no he 
perdido dinero confiando en la gente. Cuando la mayoría de mis ventas se pagaban con cheques, siempre enviaba el 
artículo antes de que llegara el cheque o con un nuevo cliente cuando lo tenía en mis manos. La clave para confiar a 
la hora de comprar era conocer el material que me interesaba y, por supuesto, conocer al vendedor. Casi siempre, si 
el vendedor comete un error, no es intencionado. El error cometido por el comprador tampoco es intencionado. Sin 
embargo, el vendedor y el comprador deben estar dispuestos a perdonar y reembolsar si es necesario. La honestidad 
es, por mucho, la parte más importante de la compra y venta. En segundo lugar, aprender por qué ocurrió el error y 
luego rectificar el problema como lección.

¡Disfruta!


